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 مدیریت محترم سکوی تامین مالی جمعی هم آشنا

 با سلام

شرکت  ی عملکرد اجرایی و مالی طرح تامین مالی جمع شش ماهه احتراما به استحضار میرساند به پیوست گزارش دوره 

 به حضور ارسال میگردد/ تجارت خلاق هدف

 

 با تشکر

 سید جواد میرمعینی 

 مدیر عامل 
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 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

   مالی منابع بر دقیق نظارتی: تعهد شفافیت، اعتماد، شعار ما:

 .میداندمنابع مالی بودن از  امانتدار را متعهد به  خود،مهندسی مشاور اعتماد سازان ، با اتکا به تخصص و تجربه 

ارتقای سلامت مالی سازمان از اهمیت حفظ و  با درک عمیق  پایه سه رکن اساسی  ما در این شرکت،  بر  را  ها، خدمات خود 

 ایم. بنا نهاده اعتماد، شفافیت و تعهد

 اعتماد: 

در ارائه خدمات نظارت بر  ای درخشانسابقه ،بانکی گذاریکانون مشاوران اعتباری و سرمایهدررتبه  ما با برخورداری از •

 های مختلف داریم. منابع مالی به سازمان

را سرلوحه کارمان قرار  شفافیت کامل های ما قرار دارد و در تعامل با مشتریان خود،در راس فعالیت صداقت و امانتداری •

 دهیم. می

 شفافیت: 

مدیریت  و های آگاهانهگیریتصمیم ، به شما درهااز وضعیت منابع مالی سازمان   های دقیق و مستندگزارش ما با ارائه •

 کنیم. کمک می بهینه منابع 

 از جمله تعهدات ما در قبال شماست.  پاسخگویی به سوالات شما و دسترسی آسان به اطلاعات •

 تعهد: 

با • باکامل به وظایف خودتعهد   ما  تا  بود  ارتقای سلامت مالی نظارتی دقیق و کارآمد ، در کنار شما خواهیم  ، به حفظ و 

 کمک کنیم.  هاسازمان 

، در مسیر پیشرفت و تعالی بهترین خدمات گیریم تا با ارائهو ما تمام تلاش خود را به کار می موفقیت شما، موفقیت ماست •

 شما یار و همراهتان باشیم. 

شرکت   توسط  شده  ارایه  اسناد  اساس  بر  اعداد  و  اطلاعات  هدف تمامی  خلاق  اعتماد    تجارت  ناظر)شرکت  به 

  تجارت خلاق هدف سازان(بررسی شده است و در صورت عدم ارایه اسناد و اطلاعات دقیق مسولیت آن با شرکت  

 میباشد 
 

 با امید به موفقیت 

 اعتماد سازانهیئت مدیره شرکت 
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 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 شناسنامه نظارتی طرح 

 وضعیت قراردادی مشخصات تسهیلات  نام طرح  نام شرکت

تجارت خلاق  

 هدف

 

تامین سرمایه در  

گردش خرید و 

فروش کرم های 

 ضد آفتاب 
 

 نوع : 
تامین مالی 

  جمعی
 عامل:

سکوی تامین مالی هم 

  آشنا

 مبلغ تامین مالی: 
  در طول پروژه تاریخ بازدید: 150000

 )میلیون ریال(

 %40 نرخ تامین مالی: 
تاریخ مرحله  

 پیشین بازدید:
 * 

 مراحل پرداخت: 
پرداخت در  

 یک مرحله
 نظارت ماهانه وضعیت:

 *  تاریخ مرحله پیشین نظارت: شش ماهه نظارت مرحله: 

 محل طرح: 
تهران، خیابان ولیعصر، قبل از تقاطع نیایش، نبش خیابان   دفتر مرکزی: 

(، طبقه دوازده، دفتر  2551ناصری، ساختمان کیان )پلاک 

 مرکزی خانومی
 واحد تولیدی: 

 ناظر
مهندسی مشاور اعتماد  

 سازان 
 *************  حسابرس
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 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 خلاصه مدیریتی  

 نکات کلیدی:

 فروش: •

o  ماهه محقق کرده است 6را در دوره  پیش بینی ها سالانه طبق  عددی  درصد از فروش49حدود شرکت 

o  شود. جزئی، عملکرد شرکت در فروش محصولات تا حد زیادی مطلوب ارزیابی می اختلاف   با وجود این 

 خرید مواد اولیه:

های ضد آفتاب با قیمت  شرکت با اتخاذ رویکردی هوشمندانه و با تمرکز بر نیازها و سلیقه مشتریان، توانست از کرم •

 تر استفاده کند و در عین حال به سطح فروش مورد نظر دست یابد.پایین

 دهنده شناخت دقیق شرکت از بازار و درک صحیح نیازها و ترجیحات مشتریان است. این امر نشان •

 هزینه نیروی انسانی: 

  33250جزئی در هزینه نیروی انسانی مشاهده شد، اما ناظر با لحاظ تعداد فروش و با در نظر گرفتن هزینه  اختلاف   •

 ها را پذیرفت.ریالی به ازای هر واحد، این عدد را به عنوان مبنا قرار داد و در مجموع هزینه

 های سربار: هزینه

های سربار پروژه شرکت وجود داشت که دلیل اصلی آن لحاظ کردن مبلغ تخفیفات قابل توجهی در هزینه  اختلاف    •

 های سربار بود. های فروش به عنوان بخشی از هزینهدر جشنواره

 های سربار، ارائه دهد.ها، به خصوص هزینهتری از هزینهتر و شفافشرکت باید در آینده تفکیک دقیق •

 الحساب: های علیپرداخت

 الحساب خود به سکوی تامین مالی اقدام کرده است. های علیشرکت در موعدهای مقرر نسبت به پرداخت •

 دهنده تعهد و پایبندی شرکت به تعهدات خود و همچنین انضباط و دقت در انجام امور مالی است. این امر نشان •

 حاشیه سود: 

طرح کسب در  سرمایه گذاری    بینی شده  ریال( بیشتر از حاشیه سود پیش  407964حاشیه سود واقعی به دست آمده ) •

 ریال( است.  298631و کار )

 ریزی دقیق و عملکرد قوی شرکت در این زمینه است. دهنده مدیریت کارآمد، برنامهاین امر نشان •

 شود. گذاران فعلی و آتی شرکت محسوب میعملکرد مثبت شرکت در این زمینه، خبر بسیار خوبی برای سرمایه •
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 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 

 ماهه اول عملکردی مطلوب و قابل قبول داشته است.  6به طور کلی، شرکت تجارت خلاق هدف در 

های سربار و نیروی انسانی، نیاز به اقدامات اصلاحی  در فروش، هزینه  اختلاف    ها مانند  با این حال، در برخی از زمینه

 و بهبود عملکرد وجود دارد.

ها و مقابله با تهدیدها، در جهت ارتقای  شرکت باید با تمرکز بر نقاط قوت خود، رفع نقاط ضعف، استفاده از فرصت 

 های آتی تلاش کند. عملکرد خود در دوره 

 علت تاخیر در ارایه گزارش ناظر: 

 16/07/1403ارسال اطلاعات نهایی پروژه و اصلاح انها توسط شرکت تجارت خلاق هدف در تاریخ 
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 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 مقدمه 

این گزارش به منظور ارائه اطلاعات مربوط به عملکرد طرح تامین مالی جمعی تایمن سرمایه در گردش خرید و فروش کرم ضد  

 اشنا تهیه شده است. ( به پلتفرم تامین مالی همشش ماهه)دومآفتاب شرکت تجارت خلاق هدف در خلال سه ماهه 

 موضوع طرح:

 تامین مالی جمعی برای خرید و فروش کرم ضد آفتاب از طریق وب سایت شرکت تجارت خلاق هدف 

 نام طرح:

 تامین سرمایه در گردش خرید و فروش کرم های ضد آفتاب

 مبلغ تامین مالی:

 میلیارد ریال 150

 سرمایه گذاران: 

 گذار[ نفر سرمایه297تعداد ]

 هدف از گزارش: 

آوری شده به منظور آگاهی ها و دستاوردها، همچنین مصارف منابع جمعارائه گزارشی شفاف و دقیق از پیشرفت طرح، چالش

 گذاران و ذینفعان مرتبط. سرمایه

 در ادامه این گزارش، به بررسی موارد زیر خواهیم پرداخت:

 ای از عملکرد طرح در سه ماهه اول: خلاصه •

o میزان پیشرفت در اهداف تعیین شده 

o دستاوردهای کلیدی 

o های پیش رو چالش 

 آوری شده: جمعمصارف منابع  •

o هاشرح جزئیات هزینه 

o انطباق با بودجه اولیه 
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 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 های آتی: برنامه •

o بینی شده برای سه ماهه آیندهاقدامات پیش 

o های بلندمدتانداز و برنامهچشم 

 مخاطبان گزارش 

 مدیران و ذینفعان سکوی هم آشنا •

 تجارت خلاق هدف مدیران و مسئولان شرکت  •

 پروژه سایر ذینفعان مرتبط با  •

 ساختار گزارش 

 این گزارش در پنج بخش اصلی ارائه شده است: 

 شامل شرح اجمالی پروژه، اهداف گزارش، مخاطبان و ساختار آن  مقدمه: •

 تشریح وظایف و تعهدات ناظر در این پروژه   شرح وظایف ناظر: •

 ارائه گزارشی از بازدیدهای میدانی انجام شده از محل اجرای پروژه  خلاصه ای از بازدیدهای انجام شده: •

ارائه نتایج و یافته های حاصل از بررسی اسناد و مدارک، مصاحبه با ذینفعان و بازدیدهای   یافته های نظارت: •

 میدانی 

ارائه خلاصه ای از یافته های کلیدی و ارائه نتیجه گیری نهایی در خصوص وضعیت   جمع بندی و نتیجه گیری: •

 پروژه

 ارائه پیشنهادات جهت ارتقای کارایی و اثربخشی پروژه پیشنهادات: •
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 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 شرح اجمالی پروژه  

در زمینه خرده فروشی آنلاین محصولات آرایشی و بهداشتی   1393از سال   خانومیبا برند  شرکت تجارت خلاق هدف

المللی، امکان انتخاب بهترین محصولات را  ای از برندهای معتبر ایرانی و بینکند. این شرکت با ارائه طیف گستردهفعالیت می

 برای مشتریان خود فراهم کرده است. 

های اینترنتی لوازم آرایشی و بهداشتی در ایران، از طریق ارائه خدمات منحصر به  به عنوان یکی از بزرگترین فروشگاه  خانومی

 کند. فرد، فرآیند خرید را برای مشتریان خود تسهیل می

 برخی از مزایای خرید از خانومی عبارتند از:

 برند معتبر آرایشی، بهداشتی و مراقبتی  250دسترسی به بیش از  •

 ارائه محصولات به صورت مستقیم از تولیدکننده یا واردکننده رسمی •

 تضمین اصالت کالا، قیمت مناسب و تاریخ انقضای درست  •

 ارائه خدمات متنوع مانند مشاوره تخصصی، ارسال سریع و مرجوعی آسان  •

به صورت شرکت سهامی خاص به ثبت رسیده و کلیه حقوق مالکیت آن متعلق به شرکت تجارت  1398در سال  خانومی

 باشد.خلاق هدف می

در حال حاضر، خانومی با هدف تامین سرمایه در گردش برای خرید و فروش کرم ضد آفتاب، اقدام به جذب سرمایه از طریق  

 اشنا کرده است. پلتفرم تامین مالی جمعی هم 
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 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 توسط شرکت تجارت خلاق هدف پروژه اجرایی مراحل

 زنجیره تامین کرم ضد آفتاب در خانومی شامل موارد زیر است:

 انتخاب و تامین محصول: :1

خانومی با انجام تحقیقات بازار و بررسی نیازها و سلیقه مشتریان، اقدام   تحقیق بازار و شناسایی نیاز مشتریان: •

 کند که از محبوبیت و تقاضای بالایی در بازار برخوردار باشند. های ضد آفتابی میبه انتخاب کرم

خانومی با بررسی سوابق و عملکرد تامین کنندگان مختلف، معتبرترین و قابل اعتمادترین   انتخاب تامین کنندگان: •

 کند. تامین کنندگان کرم ضد آفتاب را انتخاب می

کند و شرایط خرید،  خانومی با تامین کنندگان منتخب خود قرارداد منعقد می انعقاد قرارداد با تامین کنندگان: •

 کند. قیمت، نحوه پرداخت، زمان تحویل و سایر جزئیات مربوط به خرید کرم ضد آفتاب را مشخص می

 حمل و نقل و انبارداری:  :2

های مختلف مانند حمل و نقل زمینی، هوایی و دریایی از محل  های ضد آفتاب از طریق روشکرم  حمل و نقل: •

 شوند.تامین کننده به انبارهای خانومی در ایران منتقل می

شوند تا از کیفیت و سالم ماندن  های ضد آفتاب در انبارهای خانومی با شرایط مناسب نگهداری میکرم  انبارداری: •

 آنها تا زمان فروش اطمینان حاصل شود. 

 فروش و بازاریابی:  :3

برای هر کرم ضد آفتاب، یک صفحه محصول در وب سایت و اپلیکیشن خانومی ایجاد   ایجاد صفحات محصول: •

 شود. شود. در این صفحات، اطلاعات کاملی از جمله توضیحات محصول، مشخصات فنی، نظرات مشتریان و قیمت ارائه میمی

های اجتماعی،  های مختلف مانند تبلیغات آنلاین، تبلیغات در شبکهخانومی از طریق روش بازاریابی و تبلیغات: •

 کند. های ضد آفتاب خود را به مشتریان معرفی میهمکاری با اینفلوئنسرها و ایمیل مارکتینگ، کرم

ای، تخفیف و پیشنهادات ویژه  های مختلف و یا به طور دورهخانومی در مناسبت ارائه تخفیف و پیشنهادات ویژه: •

 دهد تا مشتریان را به خرید ترغیب کند. های ضد آفتاب خود ارائه میبرای کرم
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 خدمات پس از فروش: :4

های ضد مشتریان در مورد کرم concernsتیم پشتیبانی خانومی به سوالات و  پاسخگویی به سوالات مشتریان: •

 دهد.آفتاب به طور کامل و دقیق پاسخ می

 

تواند آن را مطابق با  در صورتی که مشتری از کرم ضد آفتاب خریداری شده رضایت نداشته باشد، می مرجوعی کالا: •

 شرایط مرجوعی کالا به خانومی برگرداند. 



 

13 
 

 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 جشنواره تخفیفات کرم ضد آفتاب: 

ها فرصتی عالی  این جشنواره  کند.برگزار می های ضد آفتاب خود  های تخفیفی برای کرم خانومی به طور مرتب جشنواره 

 تر خریداری کنند. های مناسبهای ضد آفتاب مورد نیاز خود را با قیمتبرای مشتریان هستند تا کرم 

ها ممکن است به صورت تخفیف  شود.های ضد آفتاب اعمال می های مختلفی بر روی کرم ها، تخفیفدر این جشنواره 

 درصدی، ریالی و یا ترکیبی از هر دو باشند. 

توانند با استفاده از این  مشتریان می دهد.ها، هدایای ویژه و کدهای تخفیف ارائه می همچنین، خانومی در این جشنواره 

 مند شوند. های بیشتر در هنگام خرید بهرهکدها، از تخفیف

خانومی این    شود.های مختلفی انجام میهای تخفیف کرم ضد آفتاب از طریق روش رسانی در مورد جشنواره اطلاع

 کند. رسانی میهای اجتماعی و ایمیل به مشتریان خود اطلاع ها را در وب سایت، اپلیکیشن موبایل، شبکهجشنواره

 مراحل برگزاری جشنواره تخفیفات کرم ضد آفتاب به شرح زیر است: 

تاریخ و زمان جشنواره:  :1 به مناسبت      تعیین  توجه  با  برگزاری  ها و استراتژیخانومی  تاریخ و زمان  بازاریابی خود،  های 

 کند.جشنواره تخفیفات کرم ضد آفتاب را تعیین می

های ضد آفتاب مختلفی را برای ارائه تخفیف در جشنواره  خانومی کرم      های ضد آفتاب مشمول تخفیف:انتخاب کرم  :2

های ضد آفتاب مشمول تخفیف معیارهایی مانند محبوبیت، برند، قیمت و موجودی در انبار برای انتخاب کرم     کند.  انتخاب می

 شود. در نظر گرفته می

میزان تخفیف     کند.  خانومی میزان تخفیف را برای هر کرم ضد آفتاب به صورت جداگانه تعیین می     تعیین میزان تخفیف: :3

 ممکن است به صورت درصدی، ریالی و یا ترکیبی از هر دو باشد. 
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 مراحل خرید کرم ضد آفتاب و جشنواره تخفیفات در خانومی

 مراحل خرید کرم ضد آفتاب: 

 انتخاب محصول: .1

های ضد  ای از کرمتوانند با مراجعه به وب سایت خانومی یا اپلیکیشن موبایل آن، از میان تنوع گستردهمشتریان می •

 انتخاب کنند آفتاب، محصول مورد نظر خود را 

برند، نوع پوست،   • ها وجود  قیمت و سایر ویژگی،  SPFبرای سهولت انتخاب، امکان فیلتر کردن محصولات بر اساس 

 دارد

 افزودن به سبد خرید:  .2

 تواند آن را به سبد خرید خود اضافه کند.مشتری می، نتخاب محصولپی از ا •

 تغییر تعداد و یا حذف محصولات از سبد خرید در هر زمان وجود داردامکان  •

 ورود به حساب کاربری یا ثبت نام:  .3

 فرآیند خرید، مشتری باید وارد حساب کاربری خود شود یا در صورت عدم عضویت، اقدام به ثبت نام برای تکمیل   •

 .کند

 .آدرس خود را وارد کندرحله، مشتری باید اطلاعات شخصی و در ا ین م •

 انتخاب روش ارسال و پرداخت: .4

تواند با توجه به سلیقه و دهد. مشتری میهای مختلفی برای ارسال سفارشات به سراسر ایران ارائه میروشخانوومی   •

 کند.  شرایط خود، روش ارسال را انتخاب

 هایتواند از طریق درگاهبرای پرداخت وجه سفارش در نظر گرفته شده است. مشتری میفی  همچنین، روش های مختل •

 کند.  اینترنتی وجه سفارش خود را پرداخت پرداخت

 تایید نهایی و پیگیری سفارش: .5

 از انتخاب روش ارسال و پرداخت، مشتری باید سفارش خود را نهایی کند. پس  •

تواند مراحل پیگیری سفارش خود را از طریق پنل  شود و او میفاکتور نهایی برای مشتری ارسال میحله،  در این مر •

 کند.  کاربری یا تماس با پشتیبانی خانومی دنبال
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 منابع تامین مالی

 .میلیون ریال150000درخواست  نا:تامین مالی از طریق سکوی هم آش •

 تامین مالی انجام گرقته است 
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 

 

 

 

 مطابق طرح کسب و کار  پیش بینی شده در دوره سه ماهه اول برنامه مالی

 شرح 
      

 ششمماه  ماه پنجم  ماه چهارم  ماه سوم  ماه دوم  ماه اول 

مقدار فروش )عدد کرم ضد  

 70,000 70,000 70,000 70,000 70,000 70,000  آفتاب( 

 6,650,000 6,650,000 6,650,000 6,650,000 6,650,000 6,650,000 قیمت فروش هر یک واحد )ریال( 

 465,500,000,000 465,500,000,000 465,500,000,000 465,500,000,000 465,500,000,000 465,500,000,000 جمع ورودی کل درآمد 

ل( 
ریا

ی )
نگ

دی
 نق

ی
وج

خر
 

 438,825,800,000 438,825,800,000 438,825,800,000 438,825,800,000 438,825,800,000 438,825,800,000 مواد 

 2,327,500,000 2,327,500,000 2,327,500,000 2,327,500,000 2,327,500,000 2,327,500,000 دستمزد 

هزینه تامین  

 مالی+نظارت 
9,757,095,549 0 0 0 0 0 

 1,611,618,180 1,611,618,180 1,611,618,180 1,611,618,180 1,611,618,180 1,611,618,180 سربار

 442,764,918,180 442,764,918,180 442,764,918,180 442,764,918,180 442,764,918,180 452,522,013,729 کل هزینه های تولید )ریال( 

9,757,095,549- 452,522,013,729 تغییرات سرمایه در گردش )ریال(   0 0 0 0 

 442,764,918,180 442,764,918,180 442,764,918,180 442,764,918,180 442,764,918,180 452,522,013,729 جمع خروجی کل هزینه ها )ریال( 

 سرمایه در گردش و نقدینگی حاصل شده
-

52,522,013,7294  

-

42,764,918,1804  

-

42,764,918,1804  

-

42,764,918,1804  

-

42,764,918,1804  

-

42,764,918,1804  

 22,735,081,820 22,735,081,820 22,735,081,820 22,735,081,820 22,735,081,820 12,977,986,271 سرمایه در گردش و ورودی کل درآمد 

 



 

17 
 

 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 

عدد کرم ضد افتاب را بتواند از طریق سایت  70000در طرح کسب و کار شرکت پیش بینی کرده بوده است که هر ماه حدود  

ریال پیش بینی  6650000خانومی به فروش برساند با توجه به پیش بینی ها قیمت فروش هر عدد کرم ضد افتاب توسط شرکت  

ریال تهیه نماید  6268940که بتواند هر عدد کرم ضد افتاب را به قیمت    گردیده بوده است همچنین شرکت پیش بینی کرده بود

که البته در این قیمت هزینه های تخفیفات و بسته بندی و ارسال برای مشتری و ارسال انبار نیز پیش بینی گردیده بود همچنین  

ریال و هزینه های سربار برای  33250شرکت پیش بینی کرده بود که هزینه نیروی انسانی برای هر عدد کرم ضد افتاب معادل 

 ریال میباشد با این نتایج تحلیل نظارتی انجام خواهد پذیرفت  23023هر عدد کرم ضد افتاب معادل 

 

 پیش بینی شده است.طرح کسب کار هزینه تمام شده و قیمت فروش به شرح ذیل با محاسبات در 

 شرح ردیف

 6,279,940 قیمت تمام شده هر عدد کرم ضد افتاب 1

 150,000,000,000 مبلغ تامین مالی جمعی  2

 %40.00 سود تامین مالی  3

 %3.33 سود ماهانه 4

 70,000 تعداد فروش پیش بینی شده هر ماه  5

 71,429 هزینه سود پرداختی شرکت در هرعدد کرم ضد افتاب 6

 6,351,369 قیمت تمام شده با احتساب سود 7

 6,650,000 بینی شدهقیمت فروش پیش  8

 298,631 حاشیه سود هر عدد کرم ضد افتاب 9
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 

 شرح بازدیدهای انجام شده از شرکت خانومی در دوره سه ماهه 

 : یافته های بازدیدها از پروژه 

 میزان فروش محصولات 

 تعداد فروش نام دوره 

 65637 ماه اول

 54939 ماه دوم

 72,286 ماه سوم

 105248 ماه چهارم

 57493 ماه پنجم 

 62954 ماه ششم
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

رسد که شرکت خانومی در سه  ، به نظر میاز طرف شرکت در سامانه نظارت بر طرح های ناظر با توجه به اطلاعات ارائه شده

بینی شده در طرح کسب و کار چندانی از برنامه پیشاختلاف عدد از محصولات خود،  192862ماهه اول سال با وجود فروش 

 خود نداشته است. 

 تعداد فروش نام دوره 

کسب وکار)عدد کرم ضد پیش بینی شش ماهه فروش در طرح 

 آفتاب(
420,000 

 418,557 محقق شده  شش ماهه فروش)عدد کرم ضد آفتاب( 

 

با توجه به اطلاعات ارائه شده، شرکت در شش ماهه اول عملکرد قابل قبولی در فروش کرم ضدآفتاب داشته است. به طور خلاصه،  

 نتایج به شرح زیر است: 

 سه ماهه اول: 

 عدد  210,000 هدف فروش: •

 عدد  192,862 فروش واقعی: •

 کمتر از هدف(  %8.16عدد کمتر از هدف )حدود  17,138 انحراف از هدف: •

 سه ماهه دوم: 

 عدد  210,000 هدف فروش: •

 عدد  225,695 فروش واقعی: •

 بیشتر از هدف( %7.47عدد بیشتر از هدف )حدود   15,695 انحراف از هدف: •

 شش ماهه اول )مجموع(: 

 عدد  420,000 هدف فروش: •

 عدد  418,557 فروش واقعی: •

 کمتر از هدف(  %0.34عدد کمتر از هدف )حدود  1,443 انحراف از هدف: •
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 گیری کلی: نتیجه 

ماندگی  شرکت در سه ماهه اول کمی از هدف خود عقب ماند، اما در سه ماهه دوم توانست این عقب  تغییرات ماهانه: •

 را جبران کرده و حتی از هدف خود فراتر رود.

توان  کمتر از هدف بوده است، می  %0.34با توجه به اینکه در مجموع، فروش شش ماهه تنها حدود    عملکرد کلی: •

 گفت که شرکت عملکرد قابل قبولی داشته است و به هدف کلی خود بسیار نزدیک شده است. 

 علیرغم تغییرات ماهانه، شرکت در مجموع توانسته است فروش ثابتی را حفظ کند. ثبات نسبی: •

 

 میزان خرید مواد اولیه)کرم ضد افتاب(:

 یافته های ناظر: 

 

 مجموع  مبلغ )ریال( عنوان هزینه 

 92,514,913,623 فروردین  -هزینه خرید محصول 

 105,472,472,713 اسفند  -محصول هزینه خرید   302,493,180,819

 104,505,794,483 اردیبهشت  -هزینه خرید محصول 

 190,608,495,792 خرداد  -هزینه خرید محصول 

 117,005,653,615 تیر  -هزینه خرید محصول  436,730,805,987

 129,116,656,580 مرداد  -هزینه خرید محصول 

 739,223,986,806 مجموع 
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 کسب و کار: پیش بینی شده در طرح 

 )ریال(پیش بینی خرید مواد اولیه در طرح کسب وکار

 438,825,800,000 ماه اول 

 438,825,800,000 ماه دوم

 438,825,800,000 ماه سوم 

 438,825,800,000 ماه چهارم

 438,825,800,000 ماه پنجم 

 438,825,800,000 ماه ششم

 2,632,954,800,000 مجموع 

 

گیری کرد که شرکت تجارت خلاق هدف در زمینه مدیریت توان نتیجههای ارائه شده، می با توجه به تحلیل داده 

 های خرید کرم ضد آفتاب عملکرد بسیار خوبی داشته است.هزینه

مندی شرکت از یک استراتژی  دهنده بهرهنشانهای اولیه،  بینیهای خرید کرم ضد آفتاب نسبت به پیشکاهش قابل توجه هزینه 

کنندگان، خرید عمده، تواند نتیجه عوامل متعددی از جمله مذاکرات موفق با تامینموفق در تامین کالا است. این دستاورد می

 کشف منابع جدید تامین، بهبود فرآیندهای لجستیکی و یا ترکیبی از این عوامل باشد. 

توان  ها میهای خرید کرم ضد آفتاب، مزایای متعددی برای شرکت به همراه داشته است که از جمله آن کاهش هزینه

 به موارد زیر اشاره کرد: 

 های خرید، منجر به افزایش حاشیه سود در هر واحد محصول شده است. کاهش مستقیم هزینه  افزایش حاشیه سود: •

تری را ارائه دهد و سهم های رقابتی تواند قیمتبا کاهش قیمت تمام شده محصول، شرکت می  پذیری:افزایش رقابت •

 بیشتری از بازار را به خود اختصاص دهد. 

انعطافها، به شرکت امکان میکاهش هزینه   پذیری مالی:انعطاف • بازار،  تا در شرایط مختلف  پذیری بیشتری  دهد 

 داشته باشد. 
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

گذاری  تواند منابع مالی بیشتری را برای سرمایهها، شرکت میبا کاهش هزینه   ها:گذاری در سایر حوزهامکان سرمایه •

 در بازاریابی، توسعه محصولات جدید و بهبود تجربه مشتری اختصاص دهد.

 شود که شرکت به منظور حفظ و تقویت این دستاورد، اقدامات زیر را انجام دهد: پیشنهاد می

های خرید را به صورت مستند و دقیق ثبت کنید  دلایل کاهش هزینه  های خرید:مستندسازی دلایل کاهش هزینه •

 تا در آینده به عنوان مرجع استفاده شود. 

ارزیابی کرده و به دنبال فرصتبه طور مرتب عملکرد تامین  کنندگان:پایش مداوم تامین • های جدید کنندگان را 

 برای بهبود شرایط خرید باشید. 

های  های بهبود فرآیندهای لجستیکی و کاهش هزینهبه طور مداوم به دنبال راه  سازی فرآیندهای لجستیکی:بهینه •

 حمل و نقل و انبارداری باشید. 

 برداری کنید. ها بهرههای خرید را بررسی کرده و از تجربیات آنعملکرد رقبا در زمینه مدیریت هزینه تحلیل رقبا: •

کانال   های توزیع جدید:توسعه کانال • توسعه  به  آزاد شده،  مالی  منابع  از  استفاده  افزایش با  و  توزیع جدید  های 

 دسترسی مشتریان به محصولات بپردازید. 

دهنده یک مدیریت موفق در شرکت تجارت خلاق هدف  های خرید کرم ضد آفتاب، نشاندر مجموع، کاهش هزینه

های بیشتری در بازار رقابتی محصولات تواند به موفقیتاست. با ادامه این رویه و اتخاذ تدابیر مناسب، شرکت می

 آرایشی و بهداشتی دست یابد.
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 

 هزینه نیروی انسانی: 

 هزینه های نیروی انسانی مطابق پیش بینی های انجام شده در طرح کسب وکار

 2,327,500,000 ماه اول 

 2,327,500,000 ماه دوم

 2,327,500,000 ماه سوم 

 2,327,500,000 ماه چهارم

 2,327,500,000 ماه پنجم 

 2,327,500,000 ماه ششم

 13,965,000,000 مجموع 

 

ریال را برای هر واحد کرم  33250های انجام شده، مشخص شد که شرکت خانومی در طرح کسب و کار خود، هزینه در بررسی

 بینی کرده بود.ضد آفتاب به عنوان هزینه نیروی انسانی پیش

 بینی، دارای  اختلاف   جزئی بود. حال، ارقام اعلامی شرکت در خصوص هزینه نیروی انسانی در مقایسه با این پیشبا این 

اعلام ننموده بنابراین در این گزارش از مدل    6و  5شرکت تا زمان تهیه گزارش لیست هزینه های نیروی انسانی خود را در ماه  

 پیش بینی استفاده گردید

هزینه های نیروی انسانی دارای اختلاف با گزارش پیش رو باشد اما در هر حال  *تذکر:ممکن است در حسابرسی  

 ریال را میپذیرد 33250ناظر مطابق پیش بینی ها به ازای هر عدد فروش مبلغ 

 تحلیل:
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 

 هزینه های نیروی انسانی  محقق شده 

 2,182,430,250 ماه اول 

 1,826,721,750 ماه دوم

 2,403,509,500 ماه سوم 

 3,394,248,000 ماه چهارم

 1,854,149,250 ماه پنجم 

 2,030,266,500 ماه ششم

 13,691,325,250 مجموع 

 

 هزینه های سربار: 

 پیش بینی شده در طرح کسب و کار  هزینه های سربار ماهانه

 1,611,618,180 ماه اول 

 1,611,618,180 ماه دوم

 1,611,618,180 ماه سوم 

 1,611,618,180 ماه چهارم

 1,611,618,180 ماه پنجم 

 1,611,618,180 ماه ششم

 9,669,709,080 مجموع 
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 

 ریال به ازای هر عدد فروش 23023مورد تایید ناظر با توجه به پیش بینی هزینه سربار هزینه های سربار ماهانه 

 1,511,160,651 ماه اول 

 1,264,860,597 ماه دوم

 1,664,240,578 ماه سوم 

 2,423,124,704 ماه چهارم

 1,323,661,339 ماه پنجم 

 1,449,389,942 ماه ششم

 9,636,437,811 مجموع 

 

های سربار پروژه شناسایی کرده بود، که این رقم اختلاف را به عنوان هزینه بسیار زیادی شرکت در مجموع مبلغ 

 بینی شده در طرح کسب و کار داشت.های پیشبسیار زیادی با هزینه

 تحلیل:

بینی شده در طرح کسب و  های پیشهای سربار اعلامی شرکت و هزینهاختلاف بین هزینه قابل توجه: اختلاف    •

 پوشی بود. کار بسیار زیاد و غیرقابل چشم

اختلاف   ها و جلسات برگزار شده با شرکت، مشخص شد که دلیل اصلی این  در بررسی :اختلاف   شناسایی دلیل  •

 های سربار بود. های فروش به عنوان بخشی از هزینه، لحاظ کردن مبلغ تخفیفات در جشنواره
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 

 اقدامات انجام شده: 

ریال به عنوان هزینه سربار فروش هر واحد   23023بینی شده ناظر با توجه به مبلغ پیش اصلاح مبنای محاسبه: •

 کرم ضد آفتاب، این عدد را به عنوان مبنای محاسبه جدید قرار داد. 

 های سربار کل پروژه به مبلغ با استفاده از مبنای جدید، هزینه های سربار:محاسبه مجدد هزینه •

 ریال محاسبه شد.9,636,437,811

های فروش به عنوان بخشی از  تخفیفات ارائه شده در جشنواره :"هاسایر هزینه "بندی انتقال تخفیفات به دسته •

 در نظر گرفته شد. "هاسایر هزینه"

 

 نکات مثبت: 

 های سربار را به ناظر ارائه کرد.در هزینه اختلاف    شرکت با شفافیت دلیل اصلی  :اختلاف   شناسایی دلیل  •

تر انجام  تر و صحیحهای سربار به صورت دقیقبا استفاده از مبنای جدید، محاسبه هزینه اصلاح مبنای محاسبه: •

 شد.

 "هاسایر هزینه" تخفیفات به درستی به عنوان بخشی از  :"هاسایر هزینه"بندی لحاظ تخفیفات در دسته •

 بندی و تفکیک شدند. دسته

 نقاط قوت:

های اولیه نیز لحاظ  بینیهای فروش در پیشتخفیفات ارائه شده در جشنواره ها:بینیلحاظ تخفیفات در پیش •

 شده بود.

های فروش، توانسته بود به  شرکت با ارائه تخفیفات در جشنواره استفاده از تخفیفات برای افزایش فروش: •

 افزایش فروش محصولات خود دست یابد. 
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 پیشنهادات: 

های خود، به خصوص  تری از هزینهتر و شفافشرکت باید در آینده تفکیک دقیق ها:تر هزینه تفکیک دقیق •

 های سربار، ارائه دهد.هزینه

های خود، به همراه  های دقیق و مستندی از هزینهشرکت باید گزارش های دقیق و مستند:ارائه گزارش  •

 گذاران و ذینفعان ارائه کند. توضیحات و توجیهات لازم، به سرمایه

های خود،  های صحیح و استاندارد برای محاسبه هزینهشرکت باید از روش های صحیح محاسبه:استفاده از روش  •

 های سربار، استفاده کند. به خصوص هزینه

 گیری: نتیجه 

و اصلاح مبنای محاسبه،   اختلاف   های سربار پروژه شرکت خانومی، با شناسایی دلیل قابل توجه در هزینه اختلاف   با وجود 

 این مشکل تا حد زیادی مرتفع شد. 

ها و استفاده از آنها برای افزایش فروش، از جمله نقاط قوت شرکت در این زمینه محسوب  بینیلحاظ تخفیفات در پیش

 شود. می

های صحیح  های دقیق و مستند، و استفاده از روشها، ارائه گزارشتر هزینهبا این حال، شرکت باید در آینده با تفکیک دقیق

 محاسبه، عملکرد خود را در این زمینه ارتقا دهد.
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 الحساب به سکوی تامین مالی های علیبررسی عملکرد شرکت در خصوص پرداخت

 هدف:

 میزان تعهد و پایبندی شرکت به تعهدات خود در قبال سکوی تامین مالی است. هدف از این بررسی، ارزیابی 

 معیار ارزیابی:

الحساب خود به سکوی تامین  های علیآیا شرکت در موعدهای تعیین شده برای پرداخت  رعایت موعدهای مقرر: •

 مالی اقدام کرده است؟ 

 های خود به سکوی تامین مالی منظم و دقیق بوده است؟ آیا شرکت در پرداخت میزان انضباط: •

فرآیند پرداخت  وجود مشکلات: • پرداخت وجود  های علیآیا در  یا عدم  تاخیر، نقصان  قبیل  از  الحساب، مشکلاتی 

 داشته است؟ 

 تحلیل:

 الحساب شرکت، مشخص شد که:های علیبا بررسی اطلاعات مربوط به پرداخت

الحساب خود به  های علیها، شرکت در تمامی موعدهای مقرر برای پرداختطبق بررسی  رعایت موعدهای مقرر: •

 سکوی تامین مالی اقدام کرده است. 

های خود به سکوی تامین مالی منظم و دقیق بوده و هیچ گونه تاخیر یا نقصانی  شرکت در پرداخت  میزان انضباط: •

 در این زمینه مشاهده نشده است. 

الحساب شرکت به سکوی تامین مالی گزارش نشده های علیهیچ گونه مشکلی در فرآیند پرداخت  وجود مشکلات: •

 است. 

 گیری: نتیجه 

الحساب خود به سکوی تامین مالی عملکردی مطلوب و  های علیهای انجام شده، شرکت در خصوص پرداختبر اساس بررسی

 قابل قبول داشته است. 

 دهنده تعهد و پایبندی شرکت به تعهدات خود و همچنین انضباط و دقت در انجام امور مالی است. این امر نشان
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 نکات مثبت: 

الحساب خود به سکوی  های علیشرکت در تمامی موعدهای تعیین شده برای پرداخت  رعایت دقیق موعدهای مقرر: •

 تامین مالی تعهد خود را به نحو احسن انجام داده است. 

 

الحساب شرکت مشاهده های علیها هیچ گونه تاخیر یا نقصانی در پرداختدر بررسی  عدم وجود تاخیر یا نقصان: •

 نشده است.

الحساب شرکت به سکوی تامین مالی به طور روان های علیفرآیند پرداخت  عدم وجود مشکل در فرآیند پرداخت: •

 و بدون هیچ مشکلی انجام شده است. 

 پیشنهادات: 

 شود: با وجود عملکرد مطلوب شرکت در این زمینه، پیشنهاد می

الحساب خود به سکوی  های علیشرکت باید در آینده نیز نسبت به پرداخت  های به موقع:ادامه تعهد به پرداخت  •

 تامین مالی در موعدهای مقرر اقدام کند.

ها، شرکت باید انضباط و دقت خود را در انجام امور مالی، به خصوص در زمینه پرداخت حفظ انضباط در امور مالی: •

 حفظ کند. 

الحساب خود به سکوی تامین مالی را به طور  های علیشرکت باید فرآیند پرداخت  مستندسازی فرآیند پرداخت: •

 کامل مستند کند تا در صورت بروز هرگونه مشکلی در آینده، به راحتی قابل بررسی و پیگیری باشد. 

توان انتظار الحساب به سکوی تامین مالی، میهای علیبا توجه به عملکرد مطلوب شرکت در خصوص پرداخت

 گذاران عمل کند.داشت که این شرکت در آینده نیز به تعهدات خود در قبال سکو و سرمایه
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 

 

 

 جدول گزارش عملکرد سه ماهه

 جدول گزارش عملکرد سه ماهه شرکت تجارت خلاق هدف با توجه به اعداد مورد تایید ناظر 

 شرح 
 دوره طرح 

 جمع  
 ماه ششم  ماه پنجم  چهارم ماه  ماه سوم   ماه دوم  ماه اول 

 418,557 62,954 57,493 105,248 72,286 54,939 65,637 مقدار فروش محصول پک محصولات طرح )عدد( 

 3,091,723 3,405,478 3,508,587 3,040,657 2,669,693 2,938,160 3,100,854 میانگین هزینه تمام شده هر یک محصول از پک محصولات طرح )ریال( 

 3,720,195 4,101,937 4,070,257 3,639,029 3,587,020 3,479,803 3,525,453 میانگین قیمت فروش هر از یک محصولات پک طرح )ریال( 

 150,000,000,000           150,000,000,000 ورودی نقدینگی دریافتی از سکو )ریال( 

 1,557,113,462,250 258,233,313,160 234,011,307,230 383,000,481,560 259,291,339,690 191,176,882,750 231,400,137,860 طرح)ریال(جمع ورودی کل درآمد حاصل از فروش محصولات 

خروجی  

 نقدینگی )ریال( 

 739,223,986,806 129,116,656,580 117,005,653,615 190,608,495,792 104,505,794,483 92,514,913,623 105,472,472,713 مواد اولیه 

 13,691,325,250 2,030,266,500 1,854,149,250 3,394,248,000 2,403,509,500 1,826,721,750 2,182,430,250 نیروی انسانی 

 7,500,000,000       0 0 7,500,000,000 کارمزد تامین مالی+نظارت 

 9,636,437,811 1,449,389,942 1,323,661,339 2,423,124,704 1,664,240,578 1,264,860,597 1,511,160,651 هزینه های سربار 

 770,051,749,867 132,596,313,022 120,183,464,204 196,425,868,496 108,573,544,561 95,606,495,970 116,666,063,614 کل هزینه های تولید )ریال(

 524,010,633,559 81,792,123,308 81,535,715,031 123,597,183,716 84,407,874,142 65,813,073,113 86,864,664,249 تخفیفات فروش 

 1,294,062,383,426 214,388,436,330 201,719,179,235 320,023,052,212 192,981,418,703 161,419,569,083 203,530,727,863 جمع کل هزینه های عملیاتی )ریال( 

 1,294,062,383,426 214,388,436,330 201,719,179,235 320,023,052,212 192,981,418,703 161,419,569,083 203,530,727,863 جمع کل خروجی نقدینگی )ریال( 

 9,990,000,000 4,995,000,000 4,995,000,000 4,995,000,000 4,995,000,000 4,995,000,000 0 پرداخت سود علی الحساب)ریال(

 سرمایه در گردش در دسترس در انتهای دوره 

 )موجودی ریالی در حساب طرح(
177,869,409,997 202,631,723,664 263,946,644,651 321,929,073,999 349,226,201,994 388,076,078,824 263,946,644,651 
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 

 بررسی عملکرد شرکت در زمینه حاشیه سود 

 : پیش بینی

 شرح ردیف

 6,279,940 قیمت تمام شده هر عدد کرم ضد افتاب 1

 150,000,000,000 مبلغ تامین مالی جمعی  2

 %40 سود تامین مالی  3

 %3.33 سود ماهانه 4

 70,000 تعداد فروش پیش بینی شده هر ماه  5

هرعدد کرم ضد افتابهزینه سود پرداختی شرکت در  6  71,429 

 6,351,369 قیمت تمام شده با احتساب سود 7

 6,650,000 قیمت فروش پیش بینی شده 8

 298,631 حاشیه سود هر عدد کرم ضد افتاب 9

 

 

 اجرا: 

 شرح ردیف

 3,091,723 قیمت تمام شده هر عدد کرم ضد افتاب 1

 150,000,000,000 مبلغ تامین مالی جمعی  2

 %40.00 سود تامین مالی  3

 %3.33 سود ماهانه 4

 418,557 تعداد فروش   5

 35,837 هزینه سود پرداختی شرکت در هرعدد کرم ضد افتاب 6

 3,127,561 قیمت تمام شده با احتساب سود 7

 3,535,525 متوسط قیمت فروش  8

 407,964 حاشیه سود هر عدد کرم ضد افتاب 9
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 بینی اولیه:پیش

 بینی شده بود.ریال پیش 298631در طرح کسب و کار شرکت، حاشیه سود هر واحد کرم ضد آفتاب  •

 گذاران انجام شده بود. ها، تخفیفات و سود سرمایهبینی با احتساب کلیه هزینهاین پیش •

 عملکرد واقعی:

  407964ها و اطلاعات ارائه شده توسط شرکت، حاشیه سود واقعی هر واحد کرم ضد آفتاب با توجه به تحلیل داده •

ریال کمتر میباشد اما با  156878ریال براورد گردیده بود 564842این عدد نسبت به گزارش سه ماهه که عدد ریال بوده است.

 توجه به رشد فروش قابل توجیه میباشد

 :تحلیل

بیشتر   %37ریال( به طور قابل توجهی  407964حاشیه سود واقعی به دست آمده ) بهبود قابل توجه حاشیه سود: •

 ریال( است.  298631بینی شده در طرح کسب و کار )از حاشیه سود پیش

 تواند ناشی از عوامل مختلفی مانند:این بهبود می عوامل موثر: •

o  هاکاهش هزینه 

o  افزایش قیمت فروش 

o افزایش تقاضا و فروش 

o  موجودی کنترل بهتر 

o باشد مدیریت کارآمد زنجیره تامین 

 گذاران: تاثیر بر سرمایه

ریال( به طور قابل توجهی بیشتر از سودی است   407964حاشیه سود به دست آمده ) اطمینان از پرداخت سود: •

 ریال(. 298631گذاران وعده داده بود ) های اولیه به سرمایهبینیکه شرکت در پیش

در تامین مالی های اتی   گذاران جدیدتواند به جذب سرمایهاین عملکرد مثبت می گذاران جدید:سرمایهجذب  •

 کمک کند.  این شرکت 
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 دوره شش ماهه  گزارش نظارت 

 خرید و فروش کرم ضد آفتاب شرکت تجارت خلاق هدف   تامین سرمایه در گردش 

 

 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 مسئولیت اطلاعات:

ها بر اساس اطلاعات و ارقام ارائه شده توسط شرکت تجارت ها و تحلیلتمامی بررسی تطابق با گزارش حسابرس: •

 خلاق هدف انجام شده است. 

در صورت وجود هرگونه مغایرت بین اطلاعات ارائه شده توسط شرکت و   مسئولیت مغایرت با گزارش حسابرس: •

 گزارش نهایی حسابرس، مسئولیت آن با شرکت تجارت خلاق هدف خواهد بود

 گیری: نتیجه 

بسیار فراتر از  شرکت تجارت خلاق هدف در زمینه حاشیه سود به ازای هر واحد کرم ضد آفتاب عملکردی  •

 های اولیه خود داشته است. بینیپیش

 ریزی دقیق و عملکرد قوی شرکت در این زمینه است. دهنده مدیریت کارآمد، برنامهاین امر نشان •

 شود. گذاران فعلی و آتی شرکت محسوب میعملکرد مثبت شرکت در این زمینه، خبر بسیار خوبی برای سرمایه •

 پیشنهادات: 

 حفظ و ارتقای عملکرد در زمینه حاشیه سود  •

 بخشی به سبد محصولات و ورود به بازارهای جدیدتنوع  •

 ریزی برای افزایش تولید و فروش برنامه •

 استفاده از سود حاصله برای توسعه و نوآوری  •

توان انتظار داشت که این شرکت در آینده نیز به  با توجه به عملکرد بسیار مثبت شرکت در زمینه حاشیه سود، می

 های خود ادامه دهد.موفقیت
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 مهندسی مشاور اعتماد سازان   ناظر:        هم آشنا            سکوی تامین مالی:

 

 


